Unie spolecnosti financniho zprostredkovani a poradenstvi

Jak vybirat investice?
Aktualni trendy

Jiri Sindelar
Rozvoj a inovace finan¢nich produktd - VSE, 28.1.2015



Obsah prispévku USF &Y

e Situace v distribuci investi¢nich fondd v CR

e Strana nabidky

e Modely distribuce z pohledu regulace

e Modely distribuce z pohledu hodnoty pro zakaznika
e Strana poptavky

e Spokojenost zakaznikl s rtiznymi distrib. kanaly

e Preference zakaznik( — dekada zpét

e Preference zakaznikl — aktualne lter 20 ,F
e Z&vér — hlavni inovaéni trendy * = 53 LR



Situace v distribuci IF v CR
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Strana nabidky — pohled industrie
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Modely distribuce z pohledu zékona {JSF" 4%

e Pouhé zprostredkovani
e zakaznik si sam voli z primérenych nastroj

e FP pouze technicky prijima pokyn k nakupu/prodeji a
informuje o nastrojich, neposkytuje radu

e Skryte poradenstvi
o formainée si zakaznik voli sam a FP neradi

T — . N Plavodné vétsSina Tlak dohledu a
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e regulatorne a odpovednostnée neudrzitelne

o Investiéni poradenstvi < o 2 Aol St
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Modely distribuce z pohledu hodnoty pro zakaznika U S F Q:’

e Commission-only

e V soucasné dobé 95 % trhu
e Preference zakaznikd, distributor{ i providerd
e Problém regulatorni obhajitelnosti up-front pobidek (provizi)
e Narlst missellingu
e Fee based
e Soubéh provize a platby zakaznika
o Etické problémy (platba + plna up-front provize)
e Rozdéleni sluzeb:
e Poradenstvi=Fee + Zprostredkovani=Provize

e Kontraktace=Fee + Servis=Provize
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e Kromé affluent segmentu (> 2 mil. K¢) z pohledul‘zakazmka"‘obuznﬁ é‘-kﬁcep\ N.E_c‘ih,’]é
e Platba za Ukon, hodinu, success-fee



Vztah IF a ZP v portfoliu poradci  {J/SF 4%
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Strana poptavky — pohled (na)
zakaznika
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Zkusenosti s investicnimi produkty
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POJISTENI:

jakékoli pojisténi majetku iy 13 13 2 62
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Spokojenost zakaznikd s riznymi DK [ /S F° .:’
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Preference zakaznikli — dekada zpét [/ S &%

e Hlavni kritéria investicniho rozhodovani:
e Posuny v cyklech
e V krizi citlivost vUci rizikovosti
e V dobrych ¢asech preference potencialniho vynosu
e Postupem casu se cyklovitost zhorsuje — inflace informaci

e Tlak regulace vede k eliminovani extrémnich pripadd, ale celkové
zjednodusenim (KIID) zhorsuje kvalitu dostup. informaci

e SitniinAa
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o Dveé poradenské filozofie:
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Zaverem... 1/2 USF s"

e HIlavni inovacni drivery:
e Tlak requlace
e Konkurence v odvétvi a napfi¢ odvétvimi (IZP, tradi¢ni produkty)
e Vyvoj zakaznikd (gramotnost, investicni preference)
e HIlavni inovacni trendy:
e Prechod na compliant rezim — ,priznani poradenstvi*
e Evoluce k fee based modelu a dlouhodobému servisu

e Transparentni produkty, snizovani nakladl

Jasné definovana hodnota pro zakaznika (financni plaﬁ%elwaht
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Zavérem... 2/2 USF &%

e Prilezitosti:

e Generace Y (online distribuce?)
e Nové regulatorni instituty (ZISIF)
e Ohrozeni:
e Regulatorni overkill (odriznuti vétSiny obyvatel od poradenstvi)

e Diskreditace trhu vyraznym excesem ala 90. léta
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Dekuji za pozornost!

jiri.sindelar@usfcr.cz



